Manifest
Producenta
Pieniedzy

Wszystko zaczelo sie zimg 2005 roku.

Pracowalem wtedy na etacie w duzym sklepie meblowym, na stanowisku
sprzedawcy, cho¢ tak naprawde w charakterze specjalisty ds. marketingu (to
byla normalna praktyka - jeden ze sprzedawcéw pracowal w charakterze
logistyka!).

Zarabialem okolo 1100 zl miesiecznie. Mialem 20 lat. Tulalem sie wtedy po
wynajmowanych pokojach. Studiowalem na trudnym kierunku - na
elektronice, na wydziale ETI Gdanskiej Politechniki. To wydzial znany z
latajacych nozy i studentoéw sfrustrowanych niemozliwym do przeskoczenia
poziomem egzaminow. Bylem wtedy jak kazdy zwykly student.

Co ciekawe, jeden z kolegobw w pracy byt juz po trzydziestce, zarabial tyle
samo co ja i... nadal mieszkat z rodzicami. Ja mialem plan - aby ukonczy¢
studia i dosta¢ dobra prace, albo rozwing¢ sie w tej firmie, dla ktorej juz
pracowalem.

Mentalnie zawsze przygotowywany bylem do pracy na etacie, nie
wyobrazalem sobie innego zycia niz tak zwana ,kariera zawodowa w



firmie”... Tego nauczono mnie w domu. Od mentalnosci sporo zalezy i
dzisiaj chcialbym o niej tez z Toba porozmawiac.

Nagle pewien zbieg wypadkéw spowodowal, ze moje zycie odwrocilo sie o
180 stopni.

Wpadla mi w rece ksigzka ,Kwadrant Przeplywu Pieniedzy” Roberta
Kiyosaki. Bez wzgledu na to, co myslimy o tym kontrowersyjnym autorze,
jego ksigzka otworzyla mi oczy na to, co robie, i w jakim kierunku ide.
Ksigzka wyrdzniala cztery typy oséb:

* Pracownicy - sprzedaja swoj czas, myslac ze to bezpieczna $ciezka,
cho¢ sie pod tym wzgledem myla. Zarabiaja najmniej ze wszystkich, a
jeszcze dodatkowo ZUS zjada wiekszo$¢ ich pensji.

* Samozatrudnieni - podobnie jak Pracownicy, sprzedaja swoj czas,
wiec maja male szanse, aby zaj$¢ daleko. Czesto maja duze stawki
godzinowe (np. lekarze, prawnicy), ale gdy z jakiegos powodu
przestana pracowac — przestaja zarabiac, a ich kosztowny styl zycia
zaczyna przejadac ich oszczednoSci... Samozatrudnieni my$la, ze maja
biznes, ale tak naprawde maja etat, ktéry sami sobie stworzyli.

* Biznesmeni - tworzg system biznesu, ktory jest najlepsza rzecza pod
sloficem, bo zarabia on dla nich nawet na wakacjach - w pewnym
sensie ,produkujg pienigdze”. Biznes — przynajmniej w teorii — dziala
nawet wtedy, kiedy ich nie ma. Je$li pelnig w biznesie aktywna
funkcje, moga zostaé¢ z powodzeniem zastgpieni przez kogo$ innego.

+ Inwestorzy - jak sama nazwa wskazuje inwestuja swoj kapitat i zyja z
dywidend, wiec podobnie jak biznesmeni - rozmnazaja pieniadze. W
idealnej sytuacji maja wystarczajaco duzy kapital, aby zy¢ z samych
odsetek.

Gdy to wszystko zrozumiatem, trafilo do mnie, ze $ciezka pracownika nie jest
dla mnie. Nigdy o tym nie my$lalem, nigdy nikt nie pokazal mi na czym
polega przedsiebiorczos¢. Prezes firmy byl ,,druga osobg po Bogu” - zapewne
znasz takie podej$cie i mentalno$¢ w wielu firmach. Cale szczeScie mama
zawsze mi mowila, ze (z powodu mojego podejscia i cech) nie nadaje sie do
zadnej pracy — co najwyzej do tego, zeby by¢ prezesem, zatem powinienem
zostaé prezesem. Sadzilem, ze osiaggne to robiac ,kariere” w firmie...

Juz znacznie wcze$niej zainteresowalem sie najpierw perswazja, a nastepnie
marketingiem. Zauwazylem, ze chlone te wiedze jak gabka. Okazalo sie, ze
marketing to moja pasja, ze mam do tego talent, jak do niczego innego w



moim zyciu. Zwykle zainteresowania trwaly u mnie pét roku, a marketingiem
po latach interesuje sie nadal, bezustannie. Odnalazlem swoje powolanie.

W miare rozwoju w tej dziedzinie, trafilem na forum CzasNaEbiznes Piotra
Majewskiego. Okazalo sie, ze jest tam wielu przedsiebiorcow, ktoérzy prosza o
rade, maja z czyms$ problem itd. Okazalo sie réwniez, ze bez problemu
potrafitem im doradzi¢, a moje rady mocno wyro6znialy sie z thumu. Tam
wlasdnie, po niedlugim czasie, poznalem swojego pierwszego klienta... A pare
lat pdzniej - swoja wspolniczke (dzieki Piotr!).

Podjalem kilka trudnych decyzji. Miedzy innymi przeniostem sie z
elektroniki na zarzadzanie i marketing - czyli tak zwany ,wydzial gier i
zabaw”, wy§miewany przez moich kolegow, jako kierunek dla
polinteligentow. Dzi§ wiem, jak bardzo sie mylili, a moje przeczucia nie
zawiodly.

Jednak najwazniejsza decyzja dotyczyla odejScia z pracy i zalozenia wlasnej
firmy. Nie mialem zadnych pieniedzy. Bylem tylko zwyklym studentem. Nie
mialem nawet gdzie zarejestrowac dzialalnosci (nikt z rodziny ze strachu nie
zgadzal sie na rejestracje w posiadanym mieszkaniu). Gdyby nie szansa
dawana wowczas przez Akademickie Inkubatory Przedsiebiorczos$ci, pewnie
dzisiaj bylbym w innym miejscu.

To byla dobra decyzja, cho¢ wszyscy méwili mi, ze marnie skoncze. Juz
pierwszego miesigca dzialalno$ci zarobilem trzy razy wiecej niz na etacie.
Czulem sie, jakbym wygral w totka.

Piec lat pozniej

Mam kilkuosobowa, przynoszaca godziwe zyski firme. Zalozylem w
miedzyczasie szczesliwg rodzine i stworzylem jej godne warunki zycia. Moje
maile czyta 15 tysiecy os6b — biznesmenow, przedsiebiorcow. Niektorzy maja
wieksze listy, ale malo kto ma taka relacje ze swoimi czytelnikami. Dbam o
to, zeby jak najlepiej ich poznaé i zrozumie¢, a nastepnie pomoc im rozwijaé
ich firmy i biznesy.

Opowiadam Ci o tym, aby pokaza¢ Ci, ze nie jest wazne kim jeste$:
» Jesli jestes osobg bezrobotna i bez perspektyw, mozesz zalozy¢
dochodowy biznes. Tylko zréb to z glowa, wczesniej przemysl i
zaplanuyj. Nie rzucaj sie od razu na gleboka wode, ale z drugiej strony



— dzialaj dynamicznie!

» Jedli jestes studentem, zwyklym chlopakiem lub dziewczyna, bez
grosza w portfelu, mozesz zalozy¢ dochodowy biznes.

» Jedli pracujesz na etacie i masz juz tego dosyc¢, albo nie widzisz
perspektyw, mozesz zatozy¢ dochodowy biznes. Jesli obawiasz sie
utraty plynnosci finansowej, to mozesz jednoczes$nie jeszcze przez
jaki$ czas pracowad, albo negocjowac przejscie na pot etatu, albo
zatrudnic sie na pot etatu w innej firmie... Byleby$ sie nie zapomniat i
natychmiast zwolnil, jak tylko biznes zacznie sie krecic!

+ Jesli nie masz umiejetnosci technicznych, nie znasz HTML i
nawet nie chcesz sie go uczy¢, mozesz zalozy¢ dochodowy biznes. Jest
mnostwo osdb, ktore uzupelnia braki Twoich umiejetnosci w
tworzeniu internetowego biznesu. Nie ma sensu abys$ sam wszystkiego
sie uczyl, szkoda na to zycia!

+ Jesli masz firme, ktorej efekty Cie nie zadowalajg, w ktorej czujesz
sie uwigzany, mozesz zalozy¢ osobny, dochodowy biznes, albo
rozwing¢ istniejacy. Trzeba tylko wiedzie¢ jak, nie tylko mysle¢ za
siebie, ale poszukac wartoSciowej wiedzy i do§wiadczen innych oséb!

» Jesli jesteS osoba samozatrudniona, sprzedajesz swoj czas,
harujesz jak wol i masz juz tego dosy¢, mozesz zalozy¢ dochodowy
biznes, pracujacy na Ciebie rowniez wtedy, gdy Ciebie nie ma w
firmie.

* Niezaleznie od wieku, je$li masz wiecej niz 50 lat, albo mniej niz
20 lat, to nie ma znaczenia, bo Ty tez mozesz zalozy¢ dochodowy
biznes!

Te wszystkie ograniczenia zwigzane z naszym wiekiem, kapitalem na start,
poczuciem wlasnej warto$ci... To wszystko tkwi w naszych glowach. To
wirtualne ograniczenia, ktore tak naprawde nie istniejg! Wiadomo, ze bez
kapitalu trudniej bedzie wybudowac fabryke ciezaréwek, ale nie musisz mieé
kapitatu i fabryki, aby zarabia¢ na zycie sprzedajac ciezaroéwki. Trzeba ruszyc
glowa i wyciaé wymowki ze swojej glowy!

Sam przez dlugi okres czasu mialem ,kompleks” zwigzany z wiekiem. Od
poczatku moja oferta skierowana byla do biznesu, a w mojej glowie
funkcjonowaly mity o powaznych prezesach po piec¢dziesiatce. Jakze bardzo
sie mylilem. Biznesmeni to ludzie. Bladza jak kazdy. Potrzebuja inspiracji i
przywodztwa. W wiekszoSci potrafig uszanowac to, ze ich inspirator jest dwa
razy mtodszy od nich. A nawet to jest dla nich inspiracja! O ile maja w sobie
pokore. Jesli nie maja, a przepehia ich falszywa duma, pycha i brak
szacunku — i tak nie byliby dobrymi klientami. Jednak takich osob jest



bardzo malo. Spotykam sie w zasadzie jedynie z postawa pelng podziwu, ze
mimo mlodego wieku jestem tu, gdzie jestem. Ludzie méwig mi z pokora: ,ja
w Twoim wieku jeszcze nawet nie mys$lalem o biznesie!”.

Dzi$ po raz pierwszy publicznie opowiedzialem swoja historie, swoje
poczatki. Zaczalem zupeknie od zera i odbilem sie od dna. Jesli student
studiéw dziennych na najtrudniejszym wydziale Politechniki, w dodatku
pracujacy jeszcze na etacie, nie posiadajacy zadnych pieniedzy, a tylko pasje,
moze zrobic biznes, to i Ty mozesz!

A jesli juz masz firme i chcesz ja rozwinag, to jeszcze lepiej. Bo dzisiaj
zdradze Ci pare skutecznych metod, o ktérych nie dowiesz sie od nikogo
innego w Polsce... i bedziesz mogl od razu wykorzystaé je w swojej firmie.

W dniu 5 listopada 2010, po zrealizowaniu 110 zamoéwien o wartosci 75 tys. zt
na moj produkt informacyjny ,,Biblia Promocji”, zapytalem sie na blogu
swoich Czytelnikoéw: o czym zrobi¢ dla nich nastepne szkolenie.

Trzy tematy byly wybierane najcze$ciej i wszystkie taczyly sie ze soba.

+ Jak zamieni¢ firme w zautomatyzowana maszyne do zarabiania
pieniedzy, ktéra pozwoli Ci przej$¢ na wcze$niejsza emeryture

» Zarabianie w internecie: od zera do milionera

* Sekrety delegowania i outsourcingu — niech inni robig wszystko za
Ciebie

Na ich podstawie zdalem sobie sprawe z tego, do czego wszyscy dazymy, a
takze jakie bledy przy tym popelniamy.

Wszyscy checemy ,,produkowac pienigdze”. Oznacza to, ze chcemy miec
zautomatyzowany biznes, ktory nie jest zalezny od tego jak dlugo albo jak
ciezko pracujemy.

Nie ma bezposredniego przelozenia w rodzaju ,,1 godzina mojej pracy = 20
z¥’. Zarabiasz nawet, gdy jeste$ na wakacjach.

Tak byto, gdy wyjechaliSmy z Zong na rocznice §lubu. W tym czasie
zarabialem caly czas - zwrécil nam sie koszt wakacji, a takze koszty
funkcjonowania firmy (biuro, pracownicy) same sie oplacily. Dorota byta
wtedy wysoko w ciazy, a ja czulem, ze B6g nam blogostawi i nie ma nic
przeciwko temu, aby$my wypoczeli.



Jesli pracujesz na etacie, masz platne urlopy, gwarantowane ustawowo. Jesli
prowadzisz wlasng firme, musisz sobie na nie zapracowac.

Nikt nie zaplaci za godzine Twojej pracy 2000 zl, juz niezaleznie od tego, czy
jestes$ na etacie, czy pracujesz dla siebie. Biznes automatyczny - zaplaci, bo
nie bazuje na twoim czasie, lecz na efekcie dzwigni i skali.

Poza tym, chcemy mie¢ szczesliwe zycie.

Chcemy spedzaé czas z rodzing. Mie¢ czas dla przyjaciol. Ja mieszkam
w Gdansku. Mieszkalem tez przez pét roku w Etku. Wiesz jaka jest ogromna
r6znica miedzy mniejszymi i wiekszymi miastami? Moze to tylko moje
subiektywne spostrzezenia, ale w tych wiekszych, mam wrazenie, ludzie
walcza o przetrwanie. Zyja bardziej po amerykansku, to znaczy - tylko
pomiedzy pracg, samochodem, domem i zakupami. Mniej sie spotykaja.
Rzadziej w domach, czeSciej w kawiarniach. Sa bardziej wyobcowani. W
koncu musza zarobi¢ na horrendalne koszty zycia, a szczegdlnie koszt metra
kwadratowego wyrazony w wielko$ci kredytu hipotecznego.

Chcemy zy¢ na godnym poziomie. Wzglednie dobrze sie odzywia¢. Nie
oszczedzaé na réznych niezbednych do zycia produktach, czesto kosztem
naszego zdrowia. Mie¢ na leki czy lekarza. By¢ moze mie¢ przyzwoity
samochod, a nie zrédlo klopotéw i awarii na koétkach.

Chcemy zapewni¢ naszym rodzinom godne warunki. Chcemy tez
pomoc rodzicom, wujkom, przyjaciotom... albo po prostu biednym, chorym,
potrzebujacym. Czesto chcemy pomoc wszystkim na raz, ale nie potrafimy
nawet pomdc samym sobie.

Chcemy, aby nasza praca dawala nam satysfakcje. Chcemy pomagac
ludziom. Jest to wpisane w nasze serca. Nie liczy sie dla nas tylko kasa.

Chcemy zmienia¢ zycie ludzi na lepsze. Chcemy, aby Klienci
dziekowali nam za to, co robimy... aby pisali do nas mile listy, mieli o nas
dobre zdanie. Jeszcze pare lat temu dziwilem sie, ze pokazujac sie na
jakimkolwiek szkoleniu biznesowym, ludzie mnie znali, witali sie ze mna,
cieszyli na moj widok. Ja ich nie znalem osobiscie - okazywalo sie, ze oni
mnie czytaja, sa zapisani na moj biuletyn, albo po prostu styszeli o mnie. To
bardzo mite uczucie.



Chce, abys tez sie tak poczul, bo chce zmieni¢ Twoje zycie na
lepsze!

Dopiero niedawno tak naprawde zwrécitem uwage na swoje stale przychody.
Poprzedni kwartal w mojej firmie - mowie o podstawowej dzialalno$ci
uslugowej (agencja reklamowa) - byt relatywnie staby. Zwykle nie
odczuwaliS$my wakacji, tym razem odczuliSmy.

Okazalo sie, ze przez te trzy miesigce (rozliczam sie kwartalnie, wiec takim
okresem czasu tez "rozumuje"), zZytem ze swoich automatycznych
przychodow. Firma moglaby nie istnie¢. M6glbym siedzie¢ na plazy i nic nie
robic.

Przyjrzalem sie temu wszystkiemu i zauwazylem, ze mam w swoim
skromnym portfolio kilka strumieni pieniedzy, ktore wplywaja na moje
konto niezaleznie od tego co robie.

Wybudowalem je sobie - mniej lub bardziej §wiadomie. Ale nigdy do tej pory
o nich nie my$lalem, ze jest to co$, czego moglbym uczy¢ innych. Tak mocno
koncentrowalem sie na ,,zwyklym” biznesie.

Widze tez, jak przynajmniej kilka innych oséb stosuje podobne do moich
metod. Jedna z nich zwiedzila juz po6l $wiata - nie musi przeciez pracowac.
Druga ma bardziej rodzinny styl zycia - spedza czas z rodzing i wpada tylko
raz na jakis czas do biura zobaczy¢, czy wszystko w porzadku. OczywiScie
kazda taka osoba co jaki$ czas ma przyplyw ambicji i zabiera sie ostro za
robote, aby stworzy¢ co§ nowego!

Nie sadzilem zatem, ze méglbym uczy¢ takiego biznesu... Do tej pory
zajmowalem sie raczej rozwijaniem istniejacych firm. Ale widze, ze nie ma
teraz na rynku osoby, ktéra pomogltaby Ci zbudowa¢ taki biznes prowadzac
Cie troche za reke... Aby zmaksymalizowac¢ efekty i zminimalizowac¢ ryzyko.

Skoro jednak wiekszo$¢ moich Czytelnikow i Klientoéw prosi o taka tematyke,
musze ich postuchaé. Nie bede przeciez narzucal nikomu swoich rozwigzan,
moim obowiazkiem jest da¢ Ci, czego potrzebujesz. Mam nadzieje, ze Ci sie
to spodobal!

Pokaze Ci dzi$, jaka jest prawdziwa...



Droga Producenta Pieniedzy

Aby z osoby zarabiajacej sprzedajac swoj czas staé sie osoba produkujaca
pienigdze, musi w Tobie zaj$¢ zmiana mentalno$ci... Innymi stowy méwigc:
klucz jest w Twojej glowie.

Obie osoby - Sprzedawca Czasu i Producent Pieniedzy - tak naprawde robia
to samo.

Sprzedaja Produkt.
Tylko jest pewna roznica. Jedna z tych os6b ma lepszy produkt, druga gorszy.

Dla 97% ludzi jedynym produktem, na ktéry wpadng przez cale swoje zycie,
sa oni sami. Sprzedajemy siebie. A siebie mamy tylko jednych, wiec przez
cale zycie handlujesz jednym ,produktem”. Mozesz przepracowac
maksymalnie 8-10 godzin dziennie, a biorac pod uwage urlopy czy choroby,
jeszcze mniej. Tylko tyle czasu mozesz sprzedacé. Przy takiej skali dzialalno$ci
nie uzyskasz oszalamiajacych wynikow. Lekarze czy prawnicy moze zarabiaja
duzo, ale w dalszym ciagu ogranicza ich wlasny czas. Niektorzy haruja
naprawde ostro. Czy o to w zyciu chodzi?

Trudno zalozy¢ rodzine pracujac na etacie. Zarobki sa niewielkie. Model
szczesliwej rodziny z kobietg, ktéra nie musi sie stresowac¢ i moze spokojnie
odchowa¢ dzieci, jest tu trudny do zrealizowania. Tymczasem moja zona nie
musi pracowaé — nie musimy posyla¢ dziecka do zlobka, abstrahujac od tego
czy warto, czy nie warto. Mozemy pozwoli¢ sobie na to, by mie¢ tyle dzieci ile
chcemy — i by zajmowac¢ sie nimi osobiscie, nie stosujgc outsourcingu i nie
oddelegowujac tego obowiazku na obce osoby.

Niestety jedyne, czego uczymy sie w szkole, od rodzicéw i od otoczenia, to
sprzedawanie wlasnego czasu. Jakby czas byl jedynym godnym uwagi
produktem, ktéry mamy do zaproponowania.

Producent Pieniedzy ma inna mentalnosc.

Tworzy produkty, ktére mozna powielac.

Czyli produkty, ktére mozna sprzedawac¢ w wiekszych ilosciach, bez wzgledu
na to, ile wezesniej pracowal, aby je wytworzyc¢.



Do najciekawszych tego typu towardw, ale nie jedynych, naleza tak zwane
produkty informacyjne. Mozesz je tatwo samodzielnie wyprodukowac,
samodzielnie sprzedawac i jecha¢ na Hawaje. Obserwowale$ zapewne jak ja
to robie. Wiele oséb o tym uczy. To rozwiazanie jest dla Ciebie najbardziej
oczywiste. Ale nie jest jedyne! Bardzo nie lubie, gdy na podstawie mojej
nauki kto§ wysnuwa szybkie wnioski i nie czyta ze zrozumieniem. Produkty
informacyjne to tylko i wylgcznie wierzcholek gory lodowej, modelowy —
idealny na poziomie teoretycznym — przyktad!

Mniej os6b zdaje sobie sprawe z tego, ze mozna podobnie stworzyc¢ i
sprzedawa¢ np. oprogramowanie. A takze produkty we wspélpracy z inna
firma, ktora przejmie od Ciebie obowiazki zwigzane z magazynowaniem,
produkcja, obstuga klienta. Jak rowniez ustugi (czas ludzi) nalezacy do
innych oséb. Lub zautomatyzowane ustugi (systemowy towar). Troche
wiekszym wyzwaniem jest tu dobry pomyst... Jak rowniez obsluga
techniczna. Ale to temat na inng rozmowe.

Wiekszo$¢ 0s6b przyzna mi racje, ze towar mozna sprzedawaé w duzej ilosci,
niezaleznie od swojego czasu pracy. Ale ushugi?

Wydaje sie przeciez, ze aby dostarczy¢ ustuge, trzeba wykonaé prace. Zatem
znowu sprzedajemy swQj czas. Robig tak graficy, programisci, tapicerzy,
tlumacze... a takze wspomnieni lekarzy i prawnicy.

Jednak nie musisz by¢ grafikiem, aby zarabia¢ na grafice. Ani programista.
Ani nawet lekarzem, by zarabia¢ na konsultacjach lekarskich.

Ja tak robie. Nie potrafie obstugiwa¢ Photoshopa. Ledwo znam podstawy
HTMLa. Smieje sie czasem sam z siebie, ze sam nic nie potrafie - jestem
dobry jedynie w mdéwieniu innym, co maja robic.

Tak naprawde nie musisz wiele umie¢, musisz jednak wiele rozumieg¢, aby
Produkowac¢ Pienigdze. Stad ten raport powinien Ci pomdc, bo nie bede Cie
jeszcze teraz uczyl, jak ustawi¢ sobie system platnosci i stworzy¢ strone
sprzedajaca produkt. To tylko szczegoly techniczne, zupelnie niewazne na
tym etapie. OczywiScie, mozesz sie tego nauczy¢, ale nie musisz! Mozesz to
fatwo zleci¢ innym! Uczynienie tego tez wymaga zmiany mentalno$ci...

Mimo, ze nie umiem programowac, ani tworzy¢ grafiki, zarabiam codziennie
na programowaniu i tworzeniu grafiki. Jak to sie dzieje? OczywiScie juz



wiesz. Zatrudniam programistéw i grafikow. Sprzedaje ich prace. Handluje
ich czasem za nich. Potrafie go lepiej sprzedaé niz oni.

Ale to nie wszystko. Powiesz - przeciez potem musisz zarzadza¢ nimi.
Kontaktowac sie z klientem. Poéredniczyc¢.

Mozesz, ale znowu nie musisz. Mozesz mie¢ osoby, ktére beda zarzadzaly za
Ciebie. Ja mam - dwoch Koordynatorow Projektu, zwanych rowniez
Opiekunami Klienta.

Rozumiesz juz, ze sa dwie drogi Producenta Pieniedzy.

* Pierwsza, to stworzenie swojego towaru i sprzedawanie go w sposob
mozliwie zautomatyzowany. Czyli stworzenie systemu opartego na
towarze.

* Druga, to zorganizowanie swojej ustugi w taki sposob, aby byta
dostarczana przez innych ludzi. Czyli stworzenie systemu opartego
na ludziach.

Oba systemy maja swoje plusy i minusy. Sg totalnie rézne. Biznes oparty na
towarze ma te zalete, ze jest najbardziej skalowalny. To znaczy, ze o ile w
ciagu jednego dnia mozesz sprzedac tylko 8 godzin swojego czasu, tak
towaru mozesz sprzeda¢ dowolna ilo$¢ sztuk. Tak wladnie tworza sie majatki.
Ale tez najwiekszym wyzwaniem jest znalezienie dobrego produktu, ktory
ludzie beda ciagle chcieli kupowacé.

W dodatku nawet w tym przypadku nie unikniesz w pehni pracy ludzkiej, bo
tez trzeba wystawic faktury, rozesta¢ je, odpowiedzie¢ na pytania klientow.
Jednak s3g sposoby na jej ograniczenie. Mimo wszystko taki biznes to
najlepsza rzecz pod slonicem - otrzymujesz pieniadze z gory, wysylasz
produkt, placisz podatki, rozdajesz cze$¢ dochodu na cele charytatywne i
jedziesz na Hawaje.

Biznes oparty na ludziach czesto jest latwiej rozkrecic. Szybciej mozna sie
dopasowa¢ do zmian na rynku - po prostu caly czas modyfikujesz oferte.
Przykladowo, jesli Twoje projekty logo nie sprzedajg sie, zaczynasz
projektowac ulotki.

Z drugiej strony ludzie sa bardziej zawodni niz technologia. Zawalaja
terminy, myl3 sie, s3 mniej lub bardziej zaangazowani i utalentowani. Ich
zatrudnianie i szkolenie jest sporym wyzwaniem, nie mozesz podwoic¢



biznesu uslugowego z dnia na dzien. Jednak taki biznes szybciej zaczyna
przynosic¢ zyski - nawet gdy jeste$ na wakacjach, jesli to dobrze zorganizujesz
- 1 moga by¢ one catkiem spore.

Co zatem zrobi¢, aby zmaksymalizowac¢ swoj zysk?
Odpowiedz: jedno i drugie.

Jak Drukowaé¢ Pieniadze
Na Zawolanie

Chce Ci teraz pokazac jak te biznesy lacza sie ze sobg, aby zmaksymalizowaé
Twoj zysk i wydrukowa¢ Ci najwiecej pieniedzy.

Nie znam nikogo w Polsce kto mowilby o tym otwarcie. Mam wrazenie, ze
wszyscy ukrywaja pewne fakty przed Toba, potrzebne aby odnie$¢ sukces w
biznesie.

Nie kazdy zdaje sobie sprawe z tego, jak oba rodzaje biznesow przeplataja sie
ze sobg. Jednym z moich "automatycznych" produktow jest oprogramowanie
FUMP stuzace do budowania listy adresowej. Program ten sprzedaje na

stronie www.fump.pl.

Moglbym sprzedawac ten program i na tym poprzestac. Tak zrobilaby
wiekszos¢ osob. Tego beda uczyli Cie wszyscy nauczyciele biznesu. Ale
zauwaz, ze osoby, ktoére kupuja program do wysylki masowego mailingu, to
idealna grupa docelowa na ushugi pisania tekstéw do tych mailingow!

Nie robiac z tymi osobami nic wiecej, traciliby$émy pieniadze. A Klienci byliby
rozczarowani, bo czesto maja problem z pisaniem i cieszg sie, ze moga u nas
zamowic taka ushuge.

To dziala i w druga strone. Mamy w firmie klientow, ktérym realizujemy
kampanie reklamowe. Gdyby$Smy mieli tylko dzialalno$¢ ustugowa,
polecalbym rozwigzania mailingowe innych firm. A tym sposobem naszym
klientom dodatkowo sprzedajemy FUMPa. Wiec ten automatyczny produkt
dodatkowo sprzedaje sie przez nasze ustugi, dzieki czemu zarabiamy jeszcze
wiecej!

Zacznijmy jednak od podstaw. Powiedzmy, ze zaczynasz od zera.



Jak zbudowac¢ sobie automatyczny biznes, ktory zarabia nawet wtedy, kiedy
$pisz? Od czego zacza¢? Jaki model biznesowy zastosowac?

Dla os6b, ktore juz mysla, ze wiedza: Odpowiedz na te pytania nie jest taka,
jak mys$lisz.

Ta metoda dziala nie tylko dla produktéw informacyjnych. Bede to omawial
na ich przykladzie, ale moja metoda dziala réwniez w innych branzach.
Bazuje bowiem na zwyklej ludzkiej psychologii, na tym jak dzialamy i
podejmujemy decyzje. Szczeg6lnie zakupowe.

Wiekszo$¢ osdb mysli, ze trzeba:

1) Stworzy¢ lub zorganizowac produkt
2) Zrobi¢ strone sprzedajaca produkt
3) Skierowac na nig ruch

4) Zarabiac

To oczywi$cie najprostsza Sciezka. S3 na pewno mini-biznesy, ktére w ten
sposob osiagaja zysk. Ta Sciezka nie jest falszywa i moja metoda réwniez na
niej bedzie bazowadé. Ale ta Sciezka...

...jest do niczego.

Dlaczego? Poniewaz ciezko jest ta metoda zarabia¢ wieksze pienigdze. Tym
sposobem maksymalnie 0,5 - 1,5% o0sob, ktore wejda na strone, stanie sie
Twoimi klientami. Czyli na kazde 100 wizyt, zyskasz moze 1 klienta.

Powiedzmy, ze sprzedajesz swoj produkt za 27 zl i jest to w 100% Twoja
marza (albo: sprzedajesz go drozej, a Twoja marza wynosi 27 zl). Musisz od
tego zaplaci¢ podatek VAT - na razie nie rozpatruje dochodowego. Z 27 zl
robi sie dokladnie 21,95 zt netto. Tyle warte jest dla Ciebie 100 wizyt
(generujacych, jak powiedzieliémy, jednego klienta), wiec podziel te warto$é
przez 100, aby otrzymac warto$¢ jednej wizyty. Widzisz, ze jedna wizyta jest
dla Ciebie warta 22 groszy.

Zakladam tu, ze jest to wartoSciowa wizyta, bo rownie dobrze mozesz
wygenerowac na stronie 100.000 wizyt i wygenerowac zero sprzedazy, sq na
to metody. Tez malo kto méwi o tym, ze wizyta wizycie niero6wna...
Naprawde nie wiem dlaczego ukrywa sie przed Toba takie sprawy. Moze jest
to w interesie wiekszosci firm zajmujacych sie reklama.



Jesli teraz chcesz zarabia¢ na tym produkcie powazniejszy pieniadz, np.
5000 zl miesiecznie (na reke), musisz zarabia¢ 6172,84 zl przed
opodatkowaniem.

Powiedzmy teoretycznie, ze za pomoca Google Adwords uda Ci sie
wygenerowac ruch po 10 groszy za klikniecie. Na 1 wizycie zarabiasz zatem 12
groszy zysku, bo powiedzieliSmy sobie, ze 1 wizyta jest dla nas warta 22
grosze. Zatem po odjeciu od tej warto$ci kosztu 10 groszy zostaje nam zysk
roOwny 12 groszy.

Podziel sobie teraz 6172,84 zl przez 12 groszy, a uzyskasz liczbe wizyt
potrzebna, aby zarobi¢ te kwote. Aby zarobi¢ miesiecznie tyle, ile
zalozyliSmy, musisz wygenerowac 51.440 wizyt miesiecznie.

Zakladajac, ze w Twoja reklame kliknie 5% oséb, musialaby sie ona pokazaé
w wyszukiwarce 1.028.806 razy. Latwo to policzy¢ - 5% z miliona wy$wietlen
to wlasnie 50 tysiecy wizyt na stronie.

Ile musisz sprzedac¢ sztuk produktu? Podziel sobie 6172,84 zl przez zysk na
jednym produkcie. Mozesz policzy¢ ten zysk biorac warto$¢ produktu po
opodatkowaniu (21,95 zl netto). Warto$¢ te mnozysz razy 12/22, bo powyzej
ocenili$my, ze taki jest nasz wspotczynnik zysku uwzgledniajac koszty
reklamy. Czyli zostaje dla nas na czysto 11,97 zl. Jak widaé, tym sposobem
musisz sprzedawac 516 sztuk produktu miesiecznie.

Znowu dziwie sie, dlaczego nikt Ci o tym nie mowi, ale t3 metoda raczej nie
zarobisz powaznych pieniedzy, nie dotozysz kolejnej ,,nogi” do swojego
biznesu, nie rzucisz pracy na etacie, nie zbudujesz dochodowego systemu!

Teraz powiem Ci jak jest naprawde:

» Bardzo malo prawdopodobne jest, aby$ placil za klikniecie tylko 10
groszy. Bardziej prawdopodobne stawki na konkurencyjnych rynkach
wahaja sie miedzy 30 groszy a 1,5 zl.

» Jeszcze mniej prawdopodobne jest, aby udalo Ci sie wygenerowac
ponad 50 tysiecy wizyt na swojej stronie internetowej, bo po prostu
wiekszo$¢ nisz w Polsce jest zbyt mala!

* Podobnie praktycznie niemozliwe jest, aby Twoja reklama w
wyszukiwarce miata milion wySwietlen. Ponownie, polski rynek nie
jest az tak duzy. Sprawdz sam w Google Keyword Tool ile wyszukiwan
maja rozne frazy kluczowe.



Przyklad: Pie¢ najlepszych ebookow, sposrod wszystkich wydanych w
wydawnictwie Zlote Mysli, ma sprzedaz od 3500 do 8000 sztuk - calkowita,
nie miesieczng! W dodatku Zlote Mysli maja ogromna baze klientow
budowang od wielu lat. Maja silna marke. Maja sie¢ az 27 tysiecy partnerow!
Maja liste adresowa rzedu paruset tysiecy osob!

Nie sadzisz juz chyba, ze tak tatwo uda Ci sie sprzedaé 516 sztuk produktu
miesiecznie. Nawet jesli bedzie to np. 5 albo 50 réznych ebookéw, to znowu
stopuje nas koszt reklamy. Nawet jesli wykorzystasz darmowe metody
promocji, to sa one zwykle mniej skalowalne i bedzie to powolna droga... Po
prostu caly ten model biznesowy jest ,,trudny”.

Ale rozchmurz sie! PrzegraliSmy jedna bitwe, zaraz wygramy cala wojne.

Przyznam Ci sie szczerze, ze ja do dzi§ mam takie biznesy jak pokazane
powyzej. Wiem to wszystko z wlasnego doSwiadczenia, te liczby nie byly
wyssane z palca.

Sam jestem niezbyt zadowolony z faktu, ze tak p6zno dowiedzialem sie o
tym, co zaraz Ci pokaze. Pracuje wlasnie nad swoimi wlasnymi produktami,
aby wykorzystywaly te metode...

Mam juz do$wiadczenie w robieniu tego w Polsce i widzialem, ze to dziala.
Dostaniesz teraz kawalek najnowszej wiedzy, ktéra nawet najbardzie;j
wtajemniczeni w branzy dopiero wdrazaja w swoj biznes.

Jesli nie masz juz zbudowanej listy klientéw ani listy adresowe;j... ani

pieniedzy do zainwestowania w ich budowe, ktére beda Ci sie zwracaly przez
2 lata... Jest ratunek. Kluczem jest...

Wartos¢ Klienta

Skoro reklama jest droga... Skoro klikniecie kosztuje 30 groszy albo nawet 2
zlote, zaleznie od niszy... Skoro tylko 1% kupuje... i rbwnie dobrze moze to
by¢ znacznie mniej, ale nieznacznie wiecej...

Musisz sprawi¢, aby Twoja Wartos¢ Klienta nadrabiala te straty!

Nie mozesz sprzedawac tylko jednego produktu za 27 zl. Bo wartos¢ takiego
klienta jest bardzo niewielka. Jak wiesz - wynosi ona tylko 27 z} brutto.



Musisz sprzedawac co$ wiecej. I to w odpowiedni sposob.

Pokaze Ci teraz cos, czego nauczylem sie od Amerykanow, ale co sprawdza
sie w Polsce. Zaplacitem za szkolenie 997$, przestudiowalem je dokladnie i
zaczalem wykorzystywacé - dziala. Dostajesz te wiedze calkowicie gratis w tym
raporcie. Przynajmniej jej centralng, najwazniejszg czesc!

Jak Dziesieciokrotnie Zwiekszy¢
Wartos¢ Klienta?

Aby zwiekszy¢ warto$¢ klienta, musisz stworzy¢ tak zwany Lejek
Sprzedazy (z ang. sales funell).

Lejek Sprzedazy to nic innego, jak tylko proces, przez ktoéry przeprowadzasz
potencjalnego klienta. Typowy proces sprzedazy wyglada tak:

1) Klient wchodzi na strone, ktorej celem jest sprzedaz.
2) Klika w przycisk zamo6wienia.

3) Wypelnia formularz zaméwienia.

4) Oplaca zamoOwienie.

5) Wysylasz Klientowi produkt. Koniec!

Tak dziala wiekszo$¢ firm, rowniez w tzw. "realu". Jednym zdaniem mozna
to stresci¢ tak: Klient wchodzi, kupuje i wychodzi. Znacznie lepszy
proces wyglada nastepujaco... Przestudiuj to uwaznie i kilka razy, jesli
potrzeba:

(1) Klient wchodzi na strone, ktora zapisuje go na biuletyn - jest to strona
typu Wyciskacz (Squeeze Page) z Przyneta (jesli ogladasz moje
nagrania i §ledzisz mojego bloga, to juz wiesz jak wyglada taka strona i na
czym polega opracowanie dobrej Przynety).

(2) Po zapisaniu sie Klient jest przekierowany na strone z podziekowaniem i
tak zwang Jednorazowa Oferta (z angielskiego One Time Offer, w
skrocie OTO). Czyli zamiast pokazywaé Klientowi podziekowanie i pozegnac
sie z nim, wykorzystujesz okazje aby mu co$ zaoferowac i sprzeda¢. Taka
strona oferuje mu Twdj produkt (np. ebooka) z duza znizka, np. 27 zl zamiast
57 zt. Do tego mozesz jeszcze podnies¢ warto$¢ produktu dajac bonusy (np.
dodatkowe nagranie wideo).



Tu na chwile przerwe i wyjasnie. Tym sposobem masz juz dwie pieczenie na
jednym ogniu - masz jednocze$nie sporo zapiséw na liste adresowa jak i
klienta.

Statystycznie okolo 10-70%, $rednio pewnie 20-40% o0s6b bedzie zapisywalo
sie na Twoja liste adresowa na stronie typu Wyeciskacz. Moze to by¢
wiecej lub mniej w zaleznosci od zrédla ruchu skierowanego na strone i
jakosci tego ruchu, a takze w zaleznos$ci od branzy, dopasowania Twojej
przynety do potrzeb rynku i wielu innych czynnikow.

Z tych 0s6b nieco wiekszy niz poprzednio odsetek bedzie kupowal produkt,
bo wykonali juz jedna akcje, pokazali swoje zainteresowanie ta tematyka!

To co stracisz na osobach, ktore nie zapisaly sie i nie zobaczyly oferty,
nadrabiasz jeszcze efektem psychologicznym - regula konsekwencji i
zaangazowania - oraz ograniczonoscia jednorazowej oferty (regula
niedostepnosci)!

Innymi stowy, Klient juz pokazal swoje zaangazowanie klikajac i zapisujac sie
na liste adresowa, teraz jest wieksza szansa, ze konsekwentnie bedzie
wykonywal to, o co go prosisz. W dodatku Twoja oferta jest jednorazowa,
ograniczona, ze specjalng i duza znizka, co zwieksza efekt niedostepnosci i
dodatkowo zacheca do szybkiej decyz;ji!

Wréémy do naszego Lejka Sprzedazy. Klient klika w przycisk
zamoOwienia...

(3) Jest przekierowany na Strone Dosprzedajaca (tak zwany Upsell) z
mozliwoécia dodania do swojego zamoéwienia np. Twojego kursu wideo
zwigzanego z tematyka pierwszego produktu (albo innego produktu) za 997
z}. Idealnie, jesli to rowniez bedzie oferta specjalna, np. normalna cena tego
kursu jest wyzsza, albo wyjatkowo dorzucasz dodatkowy bonus do zakupu.
Klient moze to zamowié, albo spokojnie zrezygnowac z tej opcji i przejsé
dale;j.

(4) Klient jest przekierowany na kolejng Strone Dosprzedajaca, gdzie
moze dokupi¢ jeszcze np. Twoj miesiecznik za 477 z1 miesiecznie.

(5) Nastepnie przekierowujesz Klienta na ostatnig Strone Dosprzedajaca,
gdzie moze jeszcze dokupic¢ sobie np. Twoja ustuge doradcza (mozesz ja



nazwac np. coachingiem, mentoringiem, albo po prostu doradztwem) - za
3970 zl

(6) Klient przechodzi do finalizacji zamoéwienia i placi.

To jeszcze nie wszystko, ale na chwile znowu przerwiemy. Wiele os6b ma
watpliwosci czy tak zlozony proces zamowienia nie irytuje klientéw. By¢
moze niektorych irytuje - a niektérych nie, bo ludzie sa rozni.

Ale generalnie, jesli kogo§ mocno zmotywowale$ do zakupu i jest to osoba,
ktoérej Twoj produkt faktycznie jest potrzebny, dlaczego mialaby sie
denerwowac? Klient bedzie sie cieszyl, ze moze jeszcze lepiej rozwigzac swoj
problem dodatkowymi opcjami!

W dodatku praktyka biznesowa i badania wielu marketingowcéw pokazuja,
ze to po prostu dziala. Statystycznie okolo 5-40% o0s6b kupuje to, co im
Dosprzedajesz. Efekt jest taki, ze $rednia Wartos¢ Klienta ro$nie bardzo
szybko, sam zobacz.

Powiedzmy, ze nasza sprzedaz wyglada tak... sa to dosy¢ konserwatywne

zalozenia:

Ile os6b kupuje? Po jakiej cenie?
Sprzedajemy ebooka 100 27
Dosprzedajemy kurs 5 997
wideo
Dosprzedajemy 5 47
miesiecznik
Dosprzedajemy 1 3997
doradztwo

Zrébmy podsumowanie. W ostatniej kolumnie zobaczysz nasze przychody:

Ile 0os6b kupuje?  Po jakiej cenie? SprzedaliSmy
Sprzedajemy 100 27 2700
ebooka
Dosprzedajemy 5 997 4985
kurs wideo
Dosprzedajemy 5 47 235
miesiecznik
Dosprzedajemy 1 3997 3997
doradztwo

RAZEM 11917



Jak widzisz, gdyby$ nie zastosowal tej metody, zamiast zarobi¢ prawie 12 tys.
zl na calej Linii Produktowej, zarobisz tylko 2,7 tys. zl na swoim
pierwszym produkcie. To jest metoda zwiekszania warto$ci sprzedazy
czterokrotnie i wiecej. Ale zobaczmy jeszcze $rednia Wartos¢ Klienta:

Ile os6b kupuje?  Po jakiej cenie? Wartos$¢ Klienta
Sprzedajemy 100 27 27
ebooka
Dosprzedajemy 5 997 76,85
kurs wideo
Dosprzedajemy 5 47 79,2
miesiecznik
Dosprzedajemy 1 3997 119,17
doradztwo

Zauwaz, ze przy sprzedazy pierwszego produktu srednia Wartos¢ Klienta jest
dosy¢ niska. Bardzo mocno wzrasta juz przy pierwszej Dosprzedazy.
Nastepnie przy miesieczniku prawie sie nie zmienia (na tanich produktach w
branzy informacyjnej ciezko zarobi¢ wieksze pienigdze). Na koniec
doradztwo zamowila tylko jedna osoba, ale to wystarcza, aby znowu bardzo
mocno zwiekszy¢ $rednig Warto$¢ Klienta!

Jeden Klient jest dla nas teraz warty okolo 120 zl! To oznacza, ze teraz
mozemy wydawa¢ na reklame i na pozyskanie klienta 4,4 razy wiecej niz przy
sprzedazy samego ebooka.

Te statystyki moga wygladaé inaczej. Ponizsza opcja nadal jest realistyczna:

Kupuje? Cena?  Wart. klienta SprzedaliSmy

Sprzedajemy 100 27 27 2700
ebooka

Dosprzedajemy 10 997 76,85 9970
kurs wideo

Dosprzedajemy 10 47 81,55 470
miesiecznik

Dosprzedajemy 2 3997 161,49 7994
doradztwo

RAZEM 21134

Z 12 tysiecy zrobilo sie 21 tysiecy zlotych. To tez jest realistyczne zalozenie.
Powyzsze liczby nie sa odrealnione. Po prostu sa mniej konserwatywne.

W ten wlasnie sposob produkuje sie pienigdze. Skieruj teraz na te strone



ruch - na pozyskanie jednego klienta mozesz wyda¢ maksymalnie 161 zlotych
i 49 groszy (brutto, z 22% VAT). To catkiem sporo! Tyle na zdobycie klienta
wydaja molochy takie jak sieci telefonii komorkowej, ktore kupuja za miliony
zlotych reklame w telewizji, maja drogie placéwki w centrach handlowych i
oplacaja rzesze handlowcow!

Ten Lejek Sprzedazy mozna jeszcze mocniej udoskonalié¢ i rozbudowac.
Mozesz dolozy¢ jeszcze jedna Strone Dosprzedajaca - aby wzrost ceny nie byt
tak znaczny w jednym kroku, pomiedzy ebookiem, a kursem wideo. Mozesz
na tej stronie sprzedawac np. kurs audio za 197 zl.

Rownie dobrze mozesz zrobi¢ tanszy kurs wideo, np. za 297 albo 397 z1, i
dopiero na nastepnej stronie sprzedawac¢ szkolenie na zywo za 997 zl. Tych
krokoéw Dosprzedajacych moze by¢ wiecej, niz pokazalem.

Omawiam to na przykladzie produktéw informacyjnych, bo jest to
przyklad najbardziej uniwersalny i najlepiej ilustrujacy. W zaleznosci od
branzy, w ktorej dzialasz, trzeba zastanowi¢ sie: co jeszcze zaspokaja
potrzeby moich klientow? Co jest powigzane z produktem, ktéry obecnie
oferuje? Co go uzupekia, poprawia, jest jego nastepstwem albo go
poprzedza?

Wracajac do krokéw Dosprzedajacych... Jesli kto$ bedzie probowal zamkna¢
strone, mozesz wyswietli¢ tej osobie alert (komunikat, tzw. ,exit popup”,
zwany rowniez ,exit splash”) zachecajacy jednak do pozostania, albo
skladajacy alternatywna propozycje.

OczywiScie mozesz tez to wszystko zrobi¢ zle - opracowac kiepskie produkty,
wejs¢ w zlg nisze, stworzy¢ brzydka grafike, stabo napisa¢ oferty,
przygotowac slaba promocje, da¢ za wysokie ceny itd. To nie jest metoda,
ktora sprawia, Zze mozesz nic nie robi¢. Wczesniej i tak trzeba sie
przylozy¢ i zrobié to wszystko porzadnie, aby ludzie w og6le chcieli kupowac!

Ta metoda nie jest rozgrzeszeniem dla przecietnosci czy slabizny!
Mam nadzieje, ze sie rozumiemy. Widzisz jednak, jak wlasnie kilkukrotnie
zwiekszyliSmy sprzedaz w Twoim biznesie i jakie to daje ogromne
mozliwoéci. Trudno to poréwnaé do czegokolwiek innego niz legalne

sprodukowanie pieniedzy”.

Ale dokonczmy teraz nasz proces sprzedazy, bo to nadal nie wszystko!



(7) Wysylasz osobom, ktore zapisaly sie na liste adresowa, ale nie kupily,
darmowe nagranie wideo albo raport PDF. W tym gratisie dostarczasz im
duza warto$¢ i zachecasz przy okazji do zakupu Twojego produktu (juz bez
promocji, ktora widzieli na poczatku).

(8) Wysylasz kolejne nagranie wideo. Mozesz odeslta¢ ich do bloga, aby
komentowali, aby tworzyla sie spolecznos¢, aby widzieli ze nie sa tu sami.

(9) Wysylasz kolejne nagranie - albo moze tym razem artykul? Ponownie
przy okazji przypominasz o swojej ofercie.

I tak dalej. W ten sposéb postepujesz od 5 do 10 razy. Tym sposobem lapiesz
w sie¢ wszystkie te osoby, ktore na poczatku jeszcze nie ufaly Ci dostatecznie
mocno, aby kupi¢.

Mozesz je pozniej odsylac¢ do osobnych produktéw, by¢é moze osoba
niezainteresowana ebookiem bedzie preferowala zakup szkolenia, a
nastepnie i tak przeprowadzisz ja przez Lejek Sprzedazy.

W skroécie: Budujesz z tymi osobami relacje. Sprawiasz, ze zaczynaja Ci ufac.
Poza tym Twoje nagrania sa bardzo warto$ciowe. Sa probkami duzego,
gotowego produktu. Czytelnicy widzac, jak $wietne rzeczy wysylasz, beda
prosili Cie, abym im sprzedawal.

Zaczela Sie Wspaniala Przygoda

Nauczyles sie wlasnie na czym polega — w moim rozumieniu — tzw.
sprodukowanie pieniedzy”.

To najpotezniejsza metoda sprzedazy, z ktora do tej pory sie spotkalem.
Zadna inna zmiana w Twojej ofercie nie przyniesie Ci tak latwego
zdziesieciokrotnienia sprzedazy, jakie tu osiaggneliSmy.

Oczekuj prosze na moje nadchodzace szkolenie ,,System Produkcji
Pieniedzy”. Mam jeszcze wiele asow w rekawie, to dopiero poczatek.

Rowniez ledwie musnatem tematyke biznesu ustugowego, ktory tez moze dla
Ciebie automatycznie produkowa¢é pieniadze, jesli dobrze go zorganizujesz.



To jednak na poczatek wystarczajaco wiele, aby byto o czym myséleé¢ do
naszego nastepnego spotkania.

Jesli ten raport spodobat Ci sie, wyslij go prosze znajomym. Albo podaj im
adres strony: www.ProdukcjaPieniedzy.pl - bede Ci za to wdzieczny. Oni by¢
moze roOwniez, bo dostana ode mnie kolejne nagrania i cenne materiaty.

Pozdrawiam,
Piotr Michalak
www.strategie-rozwoju.pl/blog/




